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KNUT KILDAHL,
FORMANN

Norske Ldsesmeder
formannen har ordet

Jula nzermer seg og 2012 er pa hell.

For NL har det veert et begivenhetsrikt &r, med ELF Con-
vention som det storste arrangementet som er giennomfort
i NL sin historie. Det ble en begivenhet vi vil ha gode minner
fra i lang tid fremover.

For bransjen har det veert sterk fokus pa sikkerhet i kjglvan-
net av terroren 22. juli sist &r og et antatt forsterket trussel-
bilde generelt.

Byggevirksomheten har veert hay og universell utforming
med 2 kg grense for &pningskraft p& derer har veert et krav
som har laget et lite Klondyke for enkelte i bransjen. Det er
en forutsetning for alle som vil vasre med pa denne dansen
0g sette seg inn i de nye krav og regler som til enhver tid er
gjeldende for var bransje.

Dette er grunn nok til at det er viktig med videre og etterut-
danning for alle ansatte i bedriften. Det er ogsé hovedgrun-
nen til at vi arrangerer lasesmedtreff pa Lillehammer.

Lasesmedtreff 2013 foregar fra 17. — 20. januar og vi haper
igjen at dette skal vaere med & bidra til at vi som er akterer i

en sa spennende bransje, ogsa fremover skal veere med &
styre var egen utvikling. Vi skal fortsette & vaere de som kan
sikkerhetsprodukter best av alle og samtidig ha teknisk fer-
dighet og kunnskap til & holde tritt med den raske utviklin-
gen i sikkerhetsbransjen. Her trenges ogsa nyutdannede
ldsesmeder og jeg vil anmode alle som kan, & engasjere
seg i rekruttering av nye leerlinger.

Nye EU standarder er pa vei inn i gode gamle NS 3420 og
NL er engasjert part nar de nye standardene skal tilpasses
norske forhold.

Vi har ogsé et godt samarbeid med FG for at disse stan-
dardene skal oppfylle kravene til naeringslivskundene
vare og at de skal veere forstéelige og tilpasset B kravene
som etter hvert er godt innarbeidet | naeringslivet og ogsa
brukes som en rettesnor for private.

Takk for ret som har gétt, med de beste ensker om en
fredfylt julehoytid og et Godt Ar 2013!

Knut Kildahl
Formann NL
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LYTTER: Per Bugten har tatt inn nok en leerling hos Lashuset Larsen. Denne gang er det Marius Maller som skal ga i leeren de neste tre arene.
FOTO: Geir Olsen

Magnus (17) skal bli I&sesmed

Starter pd& gplvet

Skal man bli lasesmed starter utdanningen med ett ar pa VG1 Teknikk og Indus-
triell produksjon. Deretter venter tre &r i leere,

Av GEIR OLSEN

Magnus Mgller fra Oslo—bydelen Oppsal er i gang med sitt forste
ar som leerling. Han begynner pa "gelvet” — for & si det slik.
Noe av det farste man ma leere seg er & kopiere nekler.

—Veer noye med .... , lyder det lavmeelt ved nekkelsliperen i loka-
lene til Lashuset Larsen i Oslo. Unggutten falger konsentrert med
nar innehaver Per Bugten laerer bort sine kunster.

Bugten er leerling ansvarlig i bedriften. De har for tiden to leerlin-
ger i arbeid og blir sett pd som rene mansterbruket med hensyn
til utdanning av leerlinger. Bedriften har omkring én leerling i aret.
Avbrutt av noen ars opphold innimellom.

4/03.2012

— Leerlingene starter i butikken. Lasrer seg om las. Og ikke minst
spraket vart”. Det vil si navn og nummer. Det er en forutsetning at
de kan fagspraket, sier Bugten.

De fleste er klare for & komme seg ut etter et halvt &rs tid i butikk.

— Nar de har lsert seg & kopiere ngkler og bygge om lasesylindre
kan de bli med ut. Som hjelper.

De begynner & skru enklere ting. Etterhvert kan de frese inn i
daeren selv, etterhvert ogséa stalderer, fortsetter Bugten og legger til
med munter tone:

— For selv om man er 16-17 &r er man ikke verdensmester i alt.



Magnus Maller er ferdig med sitt forste — og siste — ar ved
Etterstad Videregéende skole. Na skal han ga i laere hos Larsen
frem til 2015, hvor han sé vil avlegge og forhapentligvis besté sin
svenneprgve som lasesmed.

Da Lasesmeden var innom hadde han veert i butikken i en snau
maned. Laeringskurven var bratt.

Har du leert noe?

-Aja. Jeg har leert litt om hvordan I&ser fungerer, hvordan
demontere og sette sammen. Samt filing av ngkler blant annet,
forteller han.

Hva tenker du om dette?

— Det virker gay. Og det gar veldig greit, sier Magnus som inn-
remmer at han sliter litt med alle betegnelsene.

— Det er mye & huske. Men det gar bedre og bedre for hver dag.

Magnus etterlyser litt mer offensiv markedsfering av yrket.

— Det var ikke sé veldig mye fokus pé lasesmedyrket pa sko-
len. Ingen i klassen min fikk vite hva ldsesmedyrket var, forteller
17-aringen.

Hvordan kom du pa at du skulle bli ldsesmed?

—Jeg har alltid likt & skru pé ting. Og sé sette det sammen igjen.
S4 langt skjenner jeg at jeg ikke blir ensom med den interessen
her, sier han.

S4 da det etterhvert kom mer informasjon om yrket péa skolen, ble
valget enkelt.

Man begynner pa videregaende skole: Grunnkurs VG1
TIP (Teknikk og industriell produksjon).

Etter dette skolearet venter tre ar i bedrift — hvor felles-
fag og seerlopsfagene ma tas pa skolen.

Foreningen Norske Lasesmeders (NL) har i samarbeid
med Egge Videregaende Skole pa Steinkjer tilrettelagt
undervisning i disse fagene, basert pa felles samlinger
der, og delvis nettbasert undervisning via Fronter.

Oppholdene péa Steinkjer er som regel pa to uker. Det
legges opp til omkring fem slike undervisningsperioder.
Elevene forlegges da pa hotell i trenderbyen.

Leerlingen gér sa opp til svenneprave pa slutten av det
3. dret.

Proven gar over én uke og inneholder ulike momenter
fra leereplanen brukt i en praktisk sammenheng som
Skal vise bred kompetanse i faget.

Det nye fra kunnskapsleftet er at digitale verktoy skal
benyttes til dokumentasjon. Nytt i faget er mer fokus pa
adgangskontroll og elektromekaniske produkter.

Samtidig skal tradisjonelt las arbeid med hay kompetan-
se pa alle typer laser og nakler beholdes, med stor vekt

pa teknikk, etikk, verktay og materialkunnskap, i tillegg til
stort fokus pa forskrifter og regler.

J
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| fremtiden vil NL at alle skal ta preven pé en landsdekkende
provestasjon for & fa en sa lik opptakspreve som mulig. Dette for
at arbeidsgivere skal kunne ansette en lasesmed fra hvor som
helst i landet og vite at de har samme grunnutdannelsen.

NL har registrert at det er 18 lgerlinger som er under utdanning og
ferdige i perioden 2012-2014.

| tillegg har OFIR i Rogaland sitt oppleeringskontor, hvor man tilbyr
et opplegg for lasesmed-leerlinger med tilherighet i Rogaland.

NL har som mal & utdanne 200 lasesmeder de neste ti arene. De
oppfordrer samtlige medlemsbedrifter til & bruke mye ressurser
pé opplaering i bedrift og pa ldsesmedskolen, slik at dette blir en
utdanning som kan konkurrere med andre spennende fag.

Bransjen er i endring og dette vil fortsette i gkende grad de naer-
meste arene. Produktene som utvikles og de tekniske lgsningene
samfunnet krever fra lasbransjen er stadig mer avanserte og
krever annen utdannelse enn tidligere.

— Det betyr at man trenger godt skolerte lasesmeder som kan
vaere med & bidra til at lasesmedene tar markedsandeler fra andre
bransjer som tidligere har hatt mye av disse tekniske lgsningene
innen sine fag, sier styrformann i NL Knut Kildahl.

— En stor satsing har veert leerebokene i faget. Disse har nd gatt
gratis ut til alle som er leerlinger i medlemsbedriftene vare. Disse er
na oversatt til svensk og engelsk, forteller Kildahl.

- Vi samarbeider med Svenska Lasmastares forening (SLR) om &
lage flere boker. En av disse omhandler alarm. Denne er na laget
pé svensk og skal oversettes til norsk.

— Videre har vi planer om en bok om adgangskontroll og styring
som skal veere et samarbeid mellom NL og SLR.

Malet for bransjen bar veere at det utstedes ca. 20 svennebrev

i lasesmedfaget pr. &r. Det betyr at alle som vil veere med pa
veksten fremover ber satse pé ansettelse og utdannelse av egne
leerlinger, avslutter Knut Kildahl.

Per Bugten hos Lashuset Larsen er leerlingeansvarlig i bedriften
og har ogsa veert sentral i oppfalgingen av utdanningen mot
skoleverket.

Han papeker at det er et stadig — og ekende — behov for leerlinger
i bransjen.

— Vi merker jo at lasesmedbedriftene har behov for & fa tak i folk
som har fatt god faglig oppleering, sier Per Bugten.

Det finnes mange eksempler pa at bedrifter landet rundt star i
beita og mé si fra seg oppdrag grunnet at de ikke far tak i kvalifi-
serte medarbeidere.

— Kompetanse er viktig i dette yrket, fastslar Per Bugten.

Men det er ikke alle som kan bli lasesmed.

— Alle mé gjennom en sikkerhetsvurdering. Vi selger jo et
sikkerhetsprodukt, og er helt avhengig av at kundene stoler pa
oss. Derfor ma vi veere neye pa hvem vi lar slippe til i bransjen,
sier Bugten.

OPPLARINGSANSVARLIG: Per Bugten hos Lashuset Larsen i Oslo har veert sentral i arbeidet med lzerlingeutdanningen innen yrket.

oy
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Velg derlukker DC700 -minste motstands vei.

Mer enn 40 % fall av dpningsmotstanden i dpningsretningen
Heydejusterbar aksling 0-14 millimeter

Kan leveres med 180 graders apning

Samme modell kan benyttes pa hengselside og karmside

Samme modell kan benyttes med koordinator for 2-flayet der
Godkjent for branndgrer i henhold til EN 1154

Téler enhver sammenligning med alt av konkurrerende derlukkere
- uansett krav og standard.

Markedsfgres i Norge av TrioVing a.s

ASSA ABLOY

The global leader in
door opening solutions



-ull rulle i oliebyen

Marvik Serviceverksted & Co.
startet opp 1 19771 som leverander
av kontormaskiner. | dag regner de
seg som Stavangers mest allsidige
lAsesmedbedrift. Kanskje den mest
hektiske ogsé.

— Vi har gkt noe vanvittig. Du kan
gjeme si Vi har litt voksesmerter, av-
slgrer daglig leder Meibel Marvik med
pbarnebarnet Dina i armkroken.

| TRYGGE HENDER: Daglig leder Meibel Marvik i et stidlent eyeblikk med
barnebarnet Dina i armkroken. P& doren bak star det: GOOD MORNING -
Av GEIR OLSEN LET THE STRESS BEGIN. Det vitner om travle dager hos Marvik.

SNART FOR LITE: For ni ar siden flyttet Marvik inn i splitter nye lokaler her i Ullandhaugveien 25. Na ser de etter starre lokaler.
Alle foto: GEIR OLSEN

™
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Omsetningen i familiebedriften er femdoblet de siste ti arene. Det
har fort til at de er i ferd med & vokse ut av lokalene de flyttet inn i
for ni &r siden.

Allerede na ser de etter nye.
— Men vi skal fortsatt veere i Stavanger by. Det er her vare kunder
er, presiserer Meibel.

TOTALLEVERAND(OR

Marvik er Rogalands eneste totalleverander av sikkerhets-
produkter. Som KABA MgllerUndall-partner innen laser og beslag
har de ngdvendig kunnskap og erfaring til & veere en ledende
akter innen sitt fagomrade. Gjennom tillitsfullt samarbeid med
dyktige leverandarer kan de levere riktige produkter til fornuftige
priser, forteller de pa sin hjiemmeside.

PRESTISIEOPPDRAG

Da Lasesmeden var pa besek var handverkerne i ferd med siste
innspurt i oliebyens nye storstue DNB-arena. Hjemmebanen til is-
hockeylaget Stavanger Qilers er bilitt litt av et utstillingsvindu. Ogsa
for Marvik Service, som med denne leveransen beviser at ogsa de
kan pata seg slike prosjekter. Dette er den forste jobben hvor de
leverer s& mange derer. Det dreier seg om 140 — 150 komplette
derer med laser og beslag. Ferdig montert.

Hallen sto ferdig 1. oktober. Helt etter planen.

FORVENTER MYE JUBEL

| november er bedriftens 18. ansatte invitert med for & hygge seg
nar den amerikanske countryhelten Brad Paisley gjester byen.
Marvik—folket skal kose seg med egen losje inne i hallen.

— Det blir stas, sier sennen Eirik som har vaert prosjektleder for
nybygget i Ishockeyveien 1.

Det & prestisje i oppdraget. Marvik-kronprinsen var tydelig stolt —
ogsa pa byens vegne — da han tok med Lasesmeden pa om-
visning i hallen.

Hallen kommer til & ruve. Den blir nok et landemerke ogsé langt
utenfor Stavanger by. Spesielt for ishockey. Stavanger Qilers er pa
kurs mot en eera i norsk hockey. Den nye hallen er en formidabel
ramme for viderefering av suksessen.

IKKE BARE MORSOMT

Men satsingen koster. Marvik har ventelister.

— Det er helt vilt. Markedet er sprengt. Jobbene hoper seg opp.
Det er litt av et dilemma. En vanskelig balansegang. Og vi skulle
s& gjerne ansatt flere. Vi har gatt til Manpower for & fa tak i folk,
men utdannede lasesmeder vokser ikke pa treer.

— Helst vil vi gjere alle til lags. Men n& mé vi prioritere vare faste
kunder, og derfor har vi dessverre sett oss nadt til & avsla opp-
drag. Det forsgker vi & gjere s& hyggelig som mulig. For en vet
aldri hva morgendagen bringer, understreker Meibel klokt.

GIFT MED JOBBEN

2007 nadde bedriften en milepasl. Da nadde bedriften sitt hittil
starste overskudd med over en million igjen pa bunnlinjen.

— Det koster & vokse. Det ma jobbes mer. Man kan trygt si at man
blir gift med jobben, sier Meibel som innremmer at de har mer
fokus pa inntjening enn tidligere.

— Vi ma bli mer strukturerte. Og taffere. Det er ikke bare morsomt
& vokse, avslutter hun.

= - - - —
Eirik Marvik poserer stolt foran nye DNB-arena i Stavanger. Dette er Marvik
Service sitt aller sterste - og forste - prosjekt i sitt slag for familiebedriften

i oljebyen.

V1 NS
SVARE GREIER: Eirik Marvik viser stolt frem byens nye storstue.
Ishockeylaget Stavanger Oilers nybygde hiemmearena tar omkring 6 000

tilskuere.

R 7 i
INNSPURT: Aivaras Turskis og Glenn Birkeland fikk pa plass de siste
detaljer i DNB-arena like for dpningen na i host.

FAMILIEN SAMLET: Barge Marvik med barnebarnet Dina p& armen og
sonnen Eirik og kona Meibel har travle dager. Men de har alltid tid til
gojenta som allerede avslerer forkjeerlighet for nokler.

03.2012/9




Tema: Ngkler pd avveie etter boligsalg

Boligeierne kan miste alt

..om tyven har last seg inn

En nekkel pa avveie kan bidra til en relativt fastlast situasjon. Om uhellet er
ute og politiet IKKE finner spor etter innbrudd, kan kravet om erstatning mot

forsikringsselskapet bli avwvist.

Av GEIR OLSEN

Dette bekreftes fra forsikringsbransjen:

- Om noen har tatt seg urettmessig inn i boligen og ting er bilitt
borttatt er dette en politisak. Avdekker etterforskningen at det
ikke er tegn til innbrudd vil vi anse dette som at boligen har vaert
ulast. Dermed vil nok et eventuelt erstatningskrav mot forsikrings-
selskapet bli avvist, sier assisterende informasjonsdirekter Emma
Elisabeth Vennesland i If Skadeforsikring til LAsesmeden.

Advokat i Huseiernes Landsforbund, Werner Forr Nystuen,
anbefaler alle & skifte 13s, for & vaere pa den sikre siden etter at
man har skiftet bolig.

- Sett inn ny 1&s med én gang. Det vil spare boligeierne for masse
bryderi og kanskje store summer, anbefaler advokaten.

Hvem har ansvaret om noen laser seg inn og stjeler etter
eiendomsovertakelsen har funnet sted?

- Et godt spersmal. Men det er jo tidligere eiers ansvar & kunne
rede gjere for neklene som finnes. Sa far vedkommende heller veere
aerlig pa at man ikke helt har oversikten. Dermed vil jo kjgper ha fatt
et hint om at det kanskije er lurt & skifte ut laser, sier Nystuen.

Selv om temaet engasjerer blant eiendomsmeglere Lasesmeden
har veert i kontakt med, er det ingen av disse som har regler eller
forskrifter a folge pa dette omradet.

Hos eiendomsavdelingen i DNB pa Lillehammer forteller megler
Cato Renning Olsen at det hender de kommer med anbefalinger
om & skifte I&s til sine kunder.

- Vi ber de vaere papasselige rundt dette i de tilfeller der boligen
har veert utleid. Da rader vi de til & skifte laser. Utover dette er det
ikke seerlig fokus pa dette, forteller Olsen, men legger til:

- Det vil aldri veere dumt & skifte ut laser i sin nye bolig.

| de fleste tilfeller vil en bolig utstyrt med systemngkler ha tre sett
med nokler.

- Der hvor det er systemngkler pleier vi sld oss til ro nar selger
leverer fra seg tre ngkler. Vi sjekker ikke opp om det er laget flere,
sier Cato R. Olsen i DNB.

FRITT FREM: Med nokler pa avveie kan ueerlige sjeler enkelt forsyne seg grovt i boliger. Og forsikringsdekningen uteblir for boligeieren. Hvor mange
nakler er pa avveie i den tidligere OL- byen Lillehammer tro? ALLE FOTO: GEIR OLSEN




”Det vil aldri vaere dumt a skifte ut laser i ny bolig

Det er altsé ingen retningslinjer som gjer at boligkjeper eller
eiendomsmegler sjekker om det eventuelt er slipt opp flere nokler.
Dette til tross for at man i slike tilfeller vil ha god kontroll pa hvor
mange som er laget.

Fagansvarlig hos Terra Eiendom pa Lillehammer Bent Nordseth
bekrefter det samme som kollegaen i DNB. Det finnes ingen klare
forskrifter eller retningslinjer rundt dette temaet. Han forteller at de
stort sett nayer seg med & anbefale kundene a skifte 1as i de tilfel-
ler der det er &penbart at nakler er pa avveie.

- Men en vet jo aldri, innremmer han overfor Lasesmeden.
Nordseth har stikk motsatt mening av Huseiernes Landsforbund
om hvem som er ansvarlig for ngklene.

II‘F':“!’ ' ]
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UTEN STYRING: Eiendomsmegler i DNB Cato Renning Olsen mener man
bor veere spesielt oppmerksom om husveeret har veert i utleie. Utover dette
har de ingen retningslinjer som meglere.

Cato R. Olsen, Megler i DNB eiendom.

- Jeg mener det er kjgper som selv ber ta ansvar for at alle nokler
er mottatt. Eller rett og slett skifte I&s, avslutter Nordseth.

Hos Lasgruppen b&t savner de mer fokus pa dette omrédet.

- Det er altfor f& henvendelser om dette, bekrefter avdelingsleder
Rolf Houlder pé Lillehammer. Han og kollega Geir Seetra skulle sa
gierne sett at det ble mer kjent hvor viktig det er a skifte las ved
eierskifte pa bolig.

- Man kan jo ikke veere hundre prosent sikker for man har skiftet
l&s. For den tid kan det jo rett og slett veere nekler pa halve byg-
da. For alt av standardngkler kan jo bare files opp, smiler Houlder
og legger til. - Men det vet jo alle som er i denne bransjen!

SAVNER FOKUS PA SAKEN: Geir
Seetra og Rolf Houlder hos Las-
gruppen B&T as pa Lillehammer
hadde gjerne sett av flere byttet las
nér de kjepte ny bolig.

KJDPER MA TA ANSVAR: Fa-
gansvarlig i Terra Eiendom Bent
Nordseth mener at kioper ma pase
at alle nokler er kommet i hende.

Det kan fort ga noen timer,
ndr man ma ta seg fri og vente
pa rorleggeren...

Yale Doorman har tatt Norge med storm og vert en sikker
suksess fra dag 1. Denne nye elektroniske boligldsen er en
helt ny mate a tenke boliglas pa. Ikke bare er den sikker. Den
snakker til deg og sikrer at du monterer og opererer ldsen riktig.

Yale Doorman far du hos
TrioVing Sikkerhetssenter
(ring 08877), og hos bygg-
og jernvarehandlere.

TrioVing

ASSA ABLOY

Og den lar deg velge om du vil bruke kode, ngkkelbrikke eller
fiernkontroll. Yale Doorman godtar ogsa degnkoder, som gjor
at handverkere kan komme inn uten at du er hjemme, hvis du
onsker det.




TRAVEL HOST: Tore Doksaeter og hans kolleger i Cardtech personifiserer millioner av kort i lepet av aret. De omkring 15 printerne
jobbet pa haygir i det nedkjelte datarommet i bedriften da Lasesmeden var innom i host. Foto: Geir Olsen

10 &r er gatt

Kort 0g godt

Fredag 13. september 2002 fikk dagens Cardtech-eiere sparken da Norsik
skulle rasjonalisere. Det skulle vise seg a bli en lykkens dag.
N& feirer Cardtech 10-&rs jubileum - og det med et stort smil.

AV GEIR OLSEN

Da Lasesmeden var innom kontorene ved Alnabru i september
var ikke festdetaljene klare, men det lure smilet hos de fire eierne
vitnet om feststemning.

Kanskje ikke sa rart.

Firmaet har tjent penger fra dag én. Ferste regnskapsér - 2003 -
omsatte de for snaue 7. millioner med et pent overskudd opp-
under millionen. Siden har det stort sett gatt oppover for hvert ar.
| fior endte de pa 32. millioner i omsetning med nasr 8.millioner i
overskudd.

Bedriften er bunnsolid.

Fra sofaen foran det flotte firmaskiltet i lokalene strammet min-
nene pa for de fire griinderne da L&sesmeden var pa besek.

12 /03.2012

- Beskjeden om at Norsik skulle legge ned i Oslo kom fredag

13. september 2002. For oss var jo det som a bli rammet av en
ulykke. Vi var alle i etableringsfasen i livet. A sta uten arbeid var en
toff beskjed a &, forteller Magnar Sgrengen.

e N\

Cardtech driver med personifisering av kort. Som koding
av magnetstripe, koding av Smartkort/beraringsfrie kort,
samt at de trykker navn og bilde pa kort. Kundene er i
hovedsak innen sikkerhetsbransjen. | tillegg selger de
spesialprintere, og rekvisita til disse.

Av merkene de forhandler finner vi:
Datacard, Evolis, Magicard, Fargo, DNF, Eltron/Zebra.
Cardtech har idag ti ansatte.




Kristoffer Prydz var den som tok beskjeden aller tyngst. Norsik
ville samle alle krefter i "hjembyen” Stavanger. Omkring ti av med-
arbeiderne var stasjonert i Oslo. Det kom tiloud om & flytte etter
jobben. Men det var aldri aktuelt.

- Med nyfedt baby og nykjept leilighet pa Oppsal mé jeg innrem-
me at jeg s& markt pa det. Dette var ramme alvor. At beskjeden
kom fredag den 13. understreket vel nettopp det, minnes Prydz
fra sofaen med partnerne rundt seg.

Ideen om & starte opp for seg selv kom ganske raskt.

- Vi mente det var potensiale. Dermed gikk vi inn med 25 prosent
hver og etablerte Cardtech, forteller Tore Doksester.

Den forste tiden hadde de tilhold i et gammelt restaurant- og
barlokale som Knut Kildahl i firmaet Eiendomssikring radde over.
Forevrig bare et steinkast fra der de holder til i dag.

- Jeg mener & huske at lokalet ogséa var benyttet til gravel. Vi
jobbet i baren og tok pauser i peisestuen, minnes Tore Dokseeter.
Det ble mye jobb. A starte for seg selv er slett ingen dans pé
roser. Det har mange fatt erfare. Ogsé Cardtech-gjengen.

- Det viste seg & vasre attraktivt det vi holdt pa med. Det medferte
mye jobb i begynnelsen, minnes Doksagster.

Etterhvert kunne de tillate seg & slappe litt mer av. De behgvde
ikke lenger vesre pé jobb, eller sta parat til alle degnets tider.

- Vi kunne jo holdt oss der vi var, og derved kommet over kneika
relativt kjapt. Men vi ekspanderte. Dermed tok det litt lengre tid fer
det normaliserte seg, forteller Doksaeter videre.

Cardtech har forevrig ogsé veert kéret til Gasellebedrift giennom
avisen Dagens Neeringsliv.

Bare sa det er nevnt: Det er de ikke alene om i lasbransjen.

Da Lasesmeden var innom gikk printerne pé heygir i det nedkjelte
rommet inne i bedriften.

- Det er alltid Kjor etter ferien nar skoler og arbeidslivet gar i gang

igjen for fullt, avslutter Doksaeter mens han ser utover maskinpar-
ken.

10 AR: De fire eierne har all grunn til & smile i jubileumsaret. Bedriften har tient penger i alle ar. Fra venstre i sofaen: Tore Dokseeter,

Magnar Sarengen, Kristoffer Prydz og Trond Ramunddal.
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0d Sorlandet

Né&r man ruller mot Kristiansand fra
nord er det rene skyline’n med nye
forretningsbygg som kommer i mate.
Norlock kan smykke seg med & ha
vaert en av leverandgrene il flere av
disse

Av GEIR OLSEN

DO@R TIL DOR AKSJON: Preben Stensland og Jim T. Paulsen
hos Norlock jobber sa svetten siler for & fa pa plass derene i
nok et nytt forretningsbygg ved Kristiansand. Det er gode tider i
bygge bransjen pa Serlandet.

Serlandsbedriften med butikk midt i byen - og prosjektkontor
utenfor - har posisjonert seg som rene negkkelbedriften. De har
de senere arene vridd omsetningen mer mot prosjektmarkedet
som totalleverander. Men for all del: de driver fortsatt tradisjonell
l&sbutikk midt i Vest-Agders hovedstad.

Den store byggeaktiviteten har fort til at arbeidsdagene er blitt
rene der til der aksjonen. Og ikke minst klingende mynt i kassen.

- Har du hullet - har vi lesningen, kommer det muntert fra
prosjektleder Jan Erik Gundersen.

Hvor mange hull de har fylt med derer og tilbehar de senere arene ter
de ikke engang tippe. Men at det er travle tider nekter de ikke for.

S4 langt ble toppen nadd i 2009, med nesten 38. millioner i
omsetning.

- Det gikk veldig fort fra 10 til 30. millioner. . Da sa det pang!,
forteller Tom Erik Reinertsen. Siden har de forsgkt & konsolidere.
Uten & lykkes helt med det...

PROSIEKTRETTET
Norlock har de senere &rene vist stor iver etter a bli med som
akter pa sterre byggeprosjekter.

- Vér primaersatsning er na pa prosjekter. Vi har jobbet mye med
salg av lesninger, forteller Reinertsen videre. Og de har lyktes med
det. Kanskje ikke minst fordi Norlock har medarbeidere som oser
av erfaring.

Her er utdrag fra deres hjemmeside:

"Norlock DB Montasje AS er en mesterbedrift med mer enn 25
ars erfaring innen vare fagfelt. Vi har ansatte med fagbrev og
mesterbrev innen temrerfaget, elektrikerfaget samt ansatte med
lasesmedgodkjenning. Flere av vare ansatte har mer enn 20 &rs
erfaring innen sitt fagfelt. Vi har ogsé stor kompetanse og erfaring
innen prosjektering og radgiving knyttet til alle vare fagfelt.

Kvalitet er viktig for oss, vare kunder og vare samarbeidspartnere.
Derfor er vi godkjent medlem av Foreningen Norske Lasesmeder”.

Norskproduserte elektriske
sluttstykkker i rustfritt stal

14/03.2012
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DET BLIDE SORLAND: Montare
travle tider hos Norlock. Foto: Geir Olsen

- Som totalleverander av dermilje tilbyr vi komplette lasninger
som inkluderer alle typer l&s og beslag, derer og vinduer. Fordi vi
dekker alle produktgrupper, gjer vi det enklere for kundene véare
a velge helhetlig med hensyn til funksjon, brukervennlighet og
byggetekniske krav. Derved bestreber vi ogsa a veere i front nar
det gjelder a tolke og etterleve byggeforskrifter, forteller Per Chr.
Omdahl som har det administrative ansvaret i bedriften som na
teller 20 medarbeidere.

Hos Norlock er det lenge siden de tok innover seg det komplekse
ved dagens krav og forskrifter for standard.

- Dagens krav til darer og lassystemer er komplekse. Derfor er det en
stor fordel & ha en samarbeidspartner som oss - som pétar seg hele
jobben - fra rddgivning, til montering og service, avslutter Omdahl.

ne Preben Stensland, Jim T. Paulsen og Svein Nilsen koster pa seg en pust i bakken selv om det er

Norlock har veert deltaker i flere sterre prosjekter pa Serlandet.

Blant annet disse: Ser Arena, Justisbygget i Kristiansand, Sanden
Arena varesenter, Arendal, IKEA Sgrlandet, Randesund og
Flekkeroy flerbrukshaller, Fylkeshuset i Kristiansand, Kunnskaps-
parken i Kristiansand, Gulmand brygge, Grimstad og Serlands-
senteret, for & nevne noe.

Som avslutning avslerte herrene i Norlock at de ogsa har lan-

det kontrakt med Aquarama. Dette skal bli Kristiansands nye
aktivitetssenter og badeland. Prosjektet p& Bystranden midt i
byen er under oppfering med forventet ferdigstillelse og &pning for
sommeren 2013.

PROSJEKTFOKUS: Prosjektlederne Tom Erik Reinertsen (tv) og Jan Egil Gundersen (t.h.) forteller gladelig om bedriftens positive ut-
vikling fra materommet sammen med Per Christian Omdahl som har det administrative ansvaret i Norlock DB Montasje i Kristiansand.
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DEN IDEELLE DORLUKKER
FORTILGJENGELIGHET | BYGG

GEZE TS 5000 ECline

GEZE tilbyr et bredt og spesialisert H
produktsortiment innenfor: G EZ E TS SOOO EC' | n e
+ Derteknikk TS 5000 ECline er en allround derlukker - den ideelle derlukker for tilgjengelighet i bygg.

* Automatiske darsystemer TS 5000 ECline oppfyller kravene til handikaptilpasning iht. DIN 18040. Den har en meget lav

» Glassystemer dpningsmotstand, noe som gjer det lett & dpne dgren. Den unike teknikken i derlukkeren med
et kraftig fall i @pnemotstanden kombinert med en hjelpemekanisme som er innebygget i gli-
deskinnen, gir en spesielt lett betjening av deren. Darlukkeren beholder sin styrke for lukking
av dgren mot vindtrykk og gummilister. Brukeren gis en lett og komfortabel dor & betjene.

* Brann- og Reykventilasjon (RWA)
+ Sikkerhetsteknikk

60

2

GEZE Norge % - 40% fall i dpningsmotstand

. o - 80% effektivitet, dvs. nesten all
Industrivegen 34 B - kraft brukt i dpning, benyttes som
2072 Dal 8 lukkekraft.
Tel.63957200 - Design og dimensjoner som resten
Faks.63 95 71 73 av GEZE derlukker programmet
E-post: norge.se@geze.com - Godkjent pa branndgrer (EN 1154)
www.geze.no - Oppfyller de nye kravene til

0 apningsmotstand iht. DIN 18040

0 20 40 60
Rpningsvinkel (i grader)

BEWEGUNG MIT SYSTEM

16/03.2012



NL-Garantien |

Foreningen Norske Lasesmeder NL anbefaler deg & bruke vare
medlemmer som radgivere i sikkerhetssparsmal. NL-Lasesmeden
er spesielt utdannet til & installere sikre lassystemer som gir den
trygghet du ensker, og den sikkerhet du har behov for.

GODKJENTE MEDLEMMER

Nar du velger & bruke et lasesmedfirma som er medlem av
Foreningen Norske Lasesmeder skal du vite at vi stiller strenge
krav til vare medlemsbedrifter.

DU KAN DERFOR VCERE TRYGG PA

¢ at en NL-medlemsbedrift drives etter god forretningsskikk.

¢ at gjeldende krav og forskrifter for brann, remning og forsikring
vedrgrende laser ogbeslag blir fulgt.

e at arbeidet utferes etter hoy faglig standard.

e at du fér brukervennlige lasninger og sikring etter ditt behov.

Alle forbrukere er dekket av kjgpsloven og lov om handverks-
tjenester for forbrukere.

NL-GARANTIEN GIR FORBRUKEREN SIKKERHET 1 TILLEGG:

¢ NL - Garantien omfatter forbrukere som har handlet av et firma-
medlem i foreningen Norske L&sesmeder, NL. Den gjelder ikke
for privat og offentlig virksomhet.

e NL-Garantien gjelder for oppdrag begrenset til kr 25.000,- inkl.
mva.

e Alle NL firmamedlemmer er tilsluttet garantiordningen.

HVORDAN BRUKE NL GARANTIEN

Det er i tilfeller hvor du har reklamert pa kvaliteten av utfert arbeid
og ikke nar fram hos lasesmeden, at du kontakter NL administra-
sjon. Dette gjeres snarest og uten ugrunnet opphold.

Hvis klagen angér pris, mé den legges fram innen tre maneder
etter at arbeidet har opphert.

Du ma oversende all tilgjengelig dokumentasjon til NL administra-
sjon, som kontakter firmamedlemmet og seker & fa lost saken i
minnelighet.

Hvis ikke dette farer fram, oversender administrasjonen
saken til behandling i NL klagenemnd.

VILKAR

For saker som behandles gjennom NL- Garantien ma det veere
innbetalt et depositum pé kr 500.- Dette tilbakebetales om utfallet
i saken gér i klagerens faver.

Alle fakturaer skal vaere innbetalt.

NL KLAGENEMND
NL klagenemnd er oppnevnt av NLs styre, og bestar av tre
l&sesmeder.

NL’s firmamedlemmer er forpliktet til & rette seg etter klage-
nemndens vedtak.

Ny INNPakning

Behandlingstiden i NL klagenemnd skal veere kort, og klagenemn-
den har mulighet til & innhente annen faglig og juridisk bistand.

Klagenemndens avgjerelse bekjentgjeres for klageren og den
innklagede, og skal alltid oppfylles.

HVORDAN OPPFYLLES NL KLAGENEMNDS AVGIPRELSE?

Der avgjerelsen i en klagesak faller i kundens faver, og firma-
medlemmet ikke kan gjere opp for seg, vil NL administrasjon
sarge for at manglene blir utbedret i henhold til NL klagenemnds
beslutning. Fer saksavslutning og utbetaling mé klageren skriftlig
bekrefte at NL klagenemnds avgjerelse aksepteres.

NL-garantien er vedtatt av NLs &rsmete, som er foreningens

heyeste myndighet og har gyldighet inntil NL arsmete eventuelt
beslutter & endre ordningen eller bringe denne til oppher.
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PRODUKTNYTT

Kaba TouchGoTM

Med Kaba TouchGo trenger du aldri & lete etter nokkelen. Det er
nok at du bererer derhandtaket for at lasen skal vite om du har
tilatelse til & 8pne deren. Enten det er i hiemmet, kontoret eller pa
offentlige steder er Kaba TouchGo ideell for alle som setter pris pa
komfort og sikkerhet for & apne daren.

Med Kaba TouchGo, beholder Kaba sin posisjon som en pioner
og ledende innovater innen lasteknologi og presenterer som
verdens forste selskapet, et visjonaert konsept, som viser at
adgangkontroll handler om mer enn bare & apne derer og trykke
pé knapper.

Grunnlaget for de nye Kaba TouchGo-produkter er utviklet av
Kaba RCID teknologien. Den er basert pa kroppens naturlige
elektrisitet og oppdager hvis det er en gyldig transponder som
beeres. Hvorfor bruke Kaba TouchGo? Fordi det er enkelt, praktisk
0g sikkert.

Les mer pa www.kaba.no

. SIEMENS

Aktivere, styre og overvake alle enheter,
alle steder! - SPCanywhere

SPC - et moderne sikkerhetssystem

Answers for infrastructure.

SPC-serien er nyeste generasjon av sikkerhetssystemer pa markedet
som kombinerer avansert innbruddsvarsling og adgangskontroll med
kostnadseffektiv, fremtidssikker teknologi. Den modulaere designen
gjer at SPC enkelt kan oppgraderes etter hvert som sikkerhetskravene
endrer seg, slik som utviklingen av SPCanywhere, en unik applikasjon
til iPhone og iPad som gir deg mulighet til 3 aktivere, styre og

overvdke statusen pa systemet ditt, dpne darer, kontrollere detektorer
og IP-kameraer fra hvor som helst. Ta en titt pa nettsiden var — den
kan du ogsa se fra hvor som helst. Vil du vite mer? Kontakt oss pa

22 63 40 70 eller les mer pa: www.siemens.no/securityproducts

www.siemens.no/securityproducts




Rekord | Bergen

REKORDOPPDRAG: Montarer fra Lasservice Morten Nybo og
Arild Stensund poserer foran G. C. Rieber Eiendoms byggepro-
sfjekt i Solheimsviken for Leietaker DNB i Bergen.

Foto: Morten Aasmul

DNB bygget i Solheimsviken i Bergen er storste enkeltordre noen-
sinne for Lasservice i Bergen - som ogsa trekker flere nyheter opp
av ermet:

Storsatsing pa sikkerhetsselskaper

Lasservice AS med Trio Ving Sikkerhetssenter i Bergen, Farde og
Haugesund er n& en del av det nystartede konsernet Safeguard
Group. Formalet er & utvikle sikkerhetsselskaper her til lands.

- Det skjer en del endringer bade pé eiersiden og videre utvikling.
Vi har gatt inn i en konsernmodell og etablert Safeguard Group
A/S som har til formal & utvikle sikkerhetsselskaper i Norge. Sat-
singsomrade er & utvikle 14s selskaper og omradesikring. Inneves-
rende &r vil gruppen omsette for knappe 80 millioner kroner.

SG eies av Raa Invest AS og Eikeland holding AS 50 % hver,
bekjentgjer administrerende direktor i Lasservice Stéle Raa overfor
Lasesmeden.

Bravo W-Max 6%12

Markedets beste halvautomatiske nokkelfilemaskin,
na ogsa ford12!

For kopiering
av nokler

- 4-sidige bakker
" Hardmetallfres
Autostart
Patentert
hurtigvendende
bakker med
friksjonsgrep

Nekkelemner og nokkelfilemaskiner fra Tnong

Unocode 399 Evo

Markedets mest solgte datastyrte nokkelfilemaskin!

Nokler etter kode,

systemnokler,

nokkelkopiering

- Stort fargedisplay

- Dptisk leser

- Hurtigvendende bakker

- Friksjonsgrep

- Raskere og stillere enn
tidligere maodeller

Nokkelemner og nokkelfilemaskiner fra '|'"0V|ng



ngeborg Beslag &
_assystemer pa glattisen

Torsdag 18. oktober hadde Ledelsen innkalt alle mann (og kvinner) til et almete
ute av huset, og det eneste vi visste var at vi skulle joblbe med en strategiplan

for de neste 3 arene.

Av JANNE TH. SMEDSRUD

Mer eller mindre frivillig skulle vi stenge butikk og kontor midt i en
meget travel hverdag. Nesten litt uhert & trekke alle sammen ut av
jobb, i innspurten av et av de starste prosjektene vi har hatt noen
sinne (utbyggingen av Stremmen Storsenter), og det bare for &
jobbe med planleggingsarbeid!

Men.... Motvilligheten mot & legge ned sitt daglige arbeid for tul-
lete strategi jobbing ble raskt snudd, og dagen ble et fyrverkeri av
gode ideer og ikke minst fysisk fostring.

Tilholdsstedet for dagen var Snaregya Curlinghall, der startet vi
dagen med mate og en vel giennomfert brainstorming (som er
slitsomt!). Men etter dette kom det viktigste — vi skulle banke
revisoren var og hans kolleger i - hold dere fast:

Curling!

Norges nye nasjonalsport i rare kleer. Hallen var overraskende full
av bade amatarer og profesjonelle, og entusiasmen var stor!

Er det noe som kan sla det og

* bli coachet av landslagsgutta vare, Thomas og Christoffer

e f& lov & veere pa glattisen

¢ ha pa seq like, rare klzer (se buksene Ingeborg hadde skaffet oss!)

e veere taktisk

f& skrike til hverandre s& mye man vil ("Kost, kost, kost da for f....”)

ta frem alt du har av balanse, innse at du ikke eier balanse — sa

hver gang du sender steinen tryner du utover isen sé Disney

burde veert der og sett

¢ bruke kroppen (kosting viser seg & veere tyngre enn det ser ut)

e hore at vi gikk fra «Bambi pé glattisen» til noe som "faktisk lignet
pé en curlingspiller” i lgpet av 2.5 timer

* le av og med kollegaer som sklir nér de ikke skal og ikke sklir
nar de skal

Hele gjengen, med alle oss fra IBL og vare venner fra Flattum
& Co, hadde en utrolig flott tid i hallen, med masse latter, iver,
konkurranseinstinkt og ikke minst en veldig bratt leeringskurve!
En slik aktivitet kan anbefales pa det sterkeste.

Her kommer noen fakta:

Visste du at curlingsteinen veier ca 20 kg — godt den ikke skal
loftes og kastes...

Visste du at isen er ruglete, ikke helt glatt — steinen sklir darligere
jo mindre rugler...

Visste du at — Curling er goy!

20/ 022012

IBL med 3 lag, Flattum & Co med 1 lag, og coachene vare, Thomas og
Christoffer

Og il slutt - Er det noen som lurer pa hvordan resultatet ble?
Banka vi revisorene? Vi snakker om noe annet!



BRANSJENYTT

Mette Vik Habberstad ny daglig leder i Ingeborg Beslag

& Lassystemer AS

1. august 2012 tok Mette Vik Habberstad over som daglig leder
i Ingeborg Beslag & Lassystemer AS. Ingeborg Haukerud blir
arbeidende styreleder.

Mette Vik Habberstad kom til IBL fra museet "Eidsvoll 1814”, der
hun var administrasjons- og gkonomileder og har bred erfaring i
okonomistyring, administrasjon og ledelse. Hun har jobbet som
lederassistent og assisterende daglig leder i IBL det siste halvan-
net &r og far n& som daglig leder ansvar for den operative driften.
Hun er meget godt forngyd med utviklingen i firmaet og ser at
2012 ogsa ligger an til & bli et bra &r for IBL.

Ingeborg Haukerud har 23 &rs erfaring i bransjen og er Norges for-
ste kvinnelige lasesmedmester. Hun startet IBL i 1998 og har gradvis
bygd opp firmaet fra et enkeltmannsforetak til et aksjeselskap med
15 ansatte som i dag omsetter for 15 millioner. IBL er et TrioVing sik-
kerhetssenter, medlemmer i foreningen Norske Lasesmeder, og som
godkjent opplaeringsbedrift utdanner de lasesmeder.

Ingeborg Haukerud ensker som arbeidende styreleder/eier &
f& mer tid til & lofte firmaet ytterligere med & videreutvikle IBL.
Arbeidsoppgavene blir & jobbe med strategi, langsiktige planer,
kvalitetsstyring, markedsfering og konkrete prosjekter.

Nyansatt i Stansefabrikken products AS

Bjorge Asbjernsen (45) er an-
satt i Stansefabrikken Products
AS.

Bjorge kommer fra Ahlsell

0g har lang erfaring fra
elektrobransjen. Hovedopp-
gavene til Bjerge vil veere
kundesupport, innkjep samt
produktansvar pa eksisterende
produktportefolie. Med Bjorges
ansettelse styrker Stanse-
fabrikken Products AS sin
support- og produktkompe-
tanse, noe som er sveert viktig
da selskapet er midt oppe i en
kraftig vekstfase.
Stansefabrikken Products AS
er et selskap i STAFA grup-
pen som bade eier, utvikler

0g selger produkter i det
skandinaviske markedet.
Stansefabrikken Products er
Norges ledende leverander av
elektroskap og postkasselos-
ninger.

Se www.stansefabrikken.no for
mer informasjon

Ny ansatt i Sikkerhet & Design

Vi har ansatt Arne Kjger som W al
innkjoper i vart team. Arne :
har lang bransjeerfaring og
kommer dermed til & styrke
teamet vart ytterligere. Arne
har tidligere jobbet mange ar

i Elendomssikring og kommer
na fra Dorma.

Nyansatt og bestdtte svennepréver hos PP Security Oslo/Lérenskog

PP Security avd. Oslo/

Larenskog har ansatt Steinar
Strom som lasmonter og on-
sker han hjertelig velkommen!

Hans Martin Skarnes og
Tommie Eriksen har tatt
svennebrevet som Lasesmeder
og PP Security avd. Oslo/
Lerenskog gratulerer de flinke
guttal
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Vi tilbyr
Gode betingelser og mulighet for & arbeide i et spennende firma og i en bransje som er i sterk utvikling med
fremtidsrettede produkter.

Om oss

Kaba MgllerUndall AS er landets starste akter innen las, beslag, elektronisk adgangskontroll og fysisk sikring.

I tillegg til & fore og installere produkter fra en rekke produsenter, produserer Kaba MgllerUndall AS ogsa egne las-
og beslagprodukter. Disse distribueres via egne salgskanaler som, engros, prosjektarbeid, service, industrisalg samt
salg over disk i egne butikker. | tillegg til egne salgskanaler er over 40 selvstendige ldsesmeder representert i
konseptene MU-Partner og MU-Forhandler.

MoellerUndall

Kaba MgllerUndall AS er i en rivende utvikling og har et sterkt behov for flere dyktige medarbeidere!

e Medarbeider sgkes til var Beskriveravdeling

Arbeidssted er Tveita i Oslo

Stillingsbeskrivelse
Utarbeidelse av FDV-dokumentasjon, las- og beslagbeskrivelser pa nye derer i nybygg, bistand til egne
konsulenter og avdelingskontorer, samt eksterne oppdrag arkitekter og entreprengrer.

Din profil / kvalifikasjoner
Generell datakunnskap, gjerne noe databaseerfaring.
Teknisk interessert, systematisk, losningsorientert, utadvent.

Naermere informasjon om stillingen
Henvendelse til Odd Christensen pa mobil 911 43 217 eller e-post odd.christensen @kaba.com

Prosjektleder/-konsulent til var prosjektavdeling nybygg

Arbeidssted er Tveita i Oslo

Stillingsbeskrivelse
Prosjektering og administrativ gjennomfaring av beslagleveranser til nybygg og storre rehabiliteringer.

Din profil / kvalifikasjoner
Generell erfaring av las og beslag, bade mekanisk og elektromekanisk. God kjennskap til databruk generelt.
Gode muntlige og skriftelige kvalifikasjoner, og gjerne erfaring med byggeforskrifter.

Naermere informasjon om stillingen
Henvendelse til Tom Undall pa mobil 907 38 817 eller e-post tom.undall@kaba.com

3 stk. Las & Beslagmontorer til var prosjektavdeling

Arbeidssted er Tveita i Oslo

Stillingsbeskrivelse
Montering av l&s og beslag pa nybygg og starre rehabiliteringer.

Din profil / kvalifikasjoner
Generell montasjeerfaring og kunnskap om svakstrom.

Naermere informasjon om stillingen
Henvendelse til Svein-Arne Pedersen pa mobil 91143212 eller e-post svein-arne.pedersen @kaba.com

For alle stillinger gjelder
Farerkort kl. B. Erfaring fra las- og beslagbransjen vil vezere en stor fordel, men ikke noe krav.
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BRANSJENYTT

Lasgruppen er inne i en spennende utvikling

LGRLINGER 1 DET DAGLIGE ARBEIDET...

For & ivareta fremtiden har Lasgruppen flere leerlinger i arbeid. Vi
ser betydningen av & rekruttere gode kandidater til faget og ser
at formingen av den enkelte kandidat gir gode resultater for bade
leerlingen og bedriften. Dagens produktspekter krever at man har
god oversikt innen den mekaniske og elektroniske verden. Denne
leeringen tilfares dagens leerlinger som skal bringe markedet opp
og frem med gode sikkerhetslasninger.

Det er viktig at vi forteller og informerer skolene om at lasesmed-
faget er et spennende og interessant fag. Klarer bransjen &
formidle dette pa en god méte vil vi skape en interesse hos kom-
mende leerlingekandidater.

Fremover vil vi satse mye pa laerlinger. Utover det & bare fokusere
pa lasesmedfaget, vil vi om kort tid bli godkjent som oppleerings-
bedrift innenfor telekommunikasjonsmontarfaget. (svakstrem)

| tillegg til dette skal vi som en del av leerlingrekrutteringen i
stor grad benytte mye utplassering fra skoler som en del av
prosessen.

STORE RAMMEAVTALER

Lasgruppen er i dag en innovativ og nasjonal akter og fokuserer
stort pa landsdekkende rammeavtaler innenfor mekaniske og
elektroniske sikkerhetslasninger.

Vi har inngatt flere betydelige rammeavtaler i innevaerende &r. Slike
avtaler er positive for bade kjgpere og leveranderer. Det gir begge
parter god forutsigbarhet.

Det er ogsa viktig at vi tilbyr markedet gode service og vedlike-
holdsavtaler som igjen sikrer eier av bygg og sluttbruker en
bekvemlig og funksjonell derpassering.

Vi ser at det pd mange prosjekter er utfordringer der flere fag skal
levere pa samme der. Vi skal bidra til at grensesnittet pa dermiljger
i nye prosjekter skal leveres sa smidig som mulig. Dette oppnar vi
ved a veere tidlig inne i prosjekteringsfasen.

FOKUS PA DEN ELEKTRONISKE VERDEN, APTUS

Aptus er et skreddersydd system til eksempel, studentsam-
skipnader, sameier og borettslag. Her tilbyr vi lasninger for
hovedporten, leilighetsderer, kjellerderer, energimaling, garasjen
og postkassen. Det kan ogsa tilbys en informasjonsskjerm som
styres fra administrasjonsprogrammet til felles oppganger. Da
unngér man tidsbruk pé standard oppslagstavler. Da far du opp-
daterte informasjonsomrader til enhver tid.

Systemet omfavner derdpning, alarm, informasjon, adgangs-
kontroll, booking og debitering. Booking av fellesrom gjer man
enkelt via Iphone og android app.

Omfattende rekruttering i forbindelse med okt
oppdragsmengde....

Lasgruppen er inne i en formidabel vekst og skal ansette flere nye
kollegaer innenfor prosjekt, salg, installasjon og teknikk.

Vi skal veere en innovativ og interessant arbeidsgiver som skal
tilby vare ansatte en interessant arbeidsplass.

For & ivareta det totale dermiliget skal vi med gode sikkerhets-
lzsninger og riktig bemanning kunne tilby gode helhetslasninger
innenfor derens grensesnitt.

www.lasgruppen.no

r

Flexi Las & Gitter AS ser n etter en faglaert Ildsesmed. Flexi Las og Gitter AS er et sikringsfirma med
18 ansatte og har over 25 ars erfaring innen lasesmedfaget og gitterleveranser. Oppdragsomradet er
hovedsakelig @stlandet, men firmaet tar ogsé oppdrag i resten av landet. Flexi Las & Gitter AS leverer
kunder lasninger innen rullegitter, fastgitter, lasesystemer samt innen glass og speilfasader. Firmaet er
lokalisert pa Vinterbro i Akershus hvor vi ogséa har eget verksted med produksjon og lager. Flexi Las

& Gitter AS bestar av arbeidsomme og lgsningsfokuserte medarbeidere som i samréd med kunden
beserger de beste lasninger.

L dsesmed

Kvalifikasjoner:

¢ Relevant erfaring og verkteyhéndtering

e Generell teknisk innsikt

¢ Evne til & arbeide i team, vaere l@sningsorientert og
fleksibel

e Strukturert og effektiv arbeidsform

o Sertifikat kl. B

Vi kan tilby et ungt og godt arbeidsmiljg, oppleering,
bedriftshelsetjeneste, konkurransedyktige betingelser og
varierte oppgaver.

Hares dette ut som jobben for deg? Ta kontakt med
Magnus Klgvjan i Capus Express pa 97027624 eller send
en sgknad til mk@capus.no

Du ma ha plettfri vandel. Seknadsfrist 3.desember
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FRA FORENINGEN

Jubilanter

Svein Inge Myhre
50 &r 12.november

Tom Sollund
60 ar 21.november

NL gratulerer s& mye med dagenl!

Oddvar Andresen
90 ar 27 .september

Lasesmeden beklager

| forrige nummer av Lasesme-
den ble navn og bilde byttet
om — her er riktig bilde pa véare
nye medlemmer.

Nye NL samarbeidspartnere

FINN CLAUSEN

Arkivsystemer AS

bePhueding

Lasesmedmester Hveding AS

TELETEC

24 /03.2012

Loviand
Lasgruppen
Trondheim

Finn Clausen AS ble etablert

i 1953 og har siden veert
leverander til kontormarkedet

i Norge. Med bank, forsikring,
stat og kommune som viktige
kunder, har selskapet utviklet
og tilpasset seg i trad med
endringene i markedet. Finn
Clausen Arkivsystemer AS har
markedets bredeste sortiment

Lasesmedmester Hveding AS er
en spesiell lAsesmedbedrift der
firmaideen kan sammenfattes
til LAs og beslag - tid og form.
Med lang fartstid i lAasesmedfa-
get, samt en levende interesse
for l&s, beslag, byggeskikk og
stilhistorie, har vi bygget opp en
solid kunnskap og kompetanse
om temaet. Vi importerer varer,
vi har egen produksjon med

Teletec Connect AS er en av
Norges ledende distributarer
av profesjonelle elektroniske
sikkerhetsprodukter innen
innbruddsalarm, kameraover-
vaking, adgangskontroll og til-
herende omréder. Vi er et dat-

Qystein
Rorge

Las & Beslag
AS Skien

innen arkivlgsninger og et stort
utvalg innen sikkerhetslos-
ninger, slik kan vi dekke vére
kunders behov for oppbe-
varing. Vart eget varemerke,
FOSSAFE, har sine rotter
tilbake til 1800-tallet, da ogséa
under navnet APEFO. Arkiv-
skap og brannsikrede arkiv-
skap ble produsert i Norge fra

eget merkevarenavn, vi selger il
bade sluttbrukere og til utvalgte
forhandlere. Ved restaureringsar-
beider fokuserer vi p& & beholde
det som er eksisterende og riktig
— dette settes i god funksjonell
stand. Det som ikke lengre er
tilgiengelig, blir modellert og
kopiert. Det er vi som gjenskaper
og ivaretar norsk beslagshistorie.
Vi er i tilegg leveranderer av

terselskap av Teletec Connect
AB i Sverige og konsernet har
over 2000 forhandlere i Norge,
Sverige, Danmark og Finland.
Forhandlerne er representert
innen folgende kategorier: Alar-
minstallaterer, [TV-installaterer,

1878.ltillegg til hovedkontoret
i Oslo har vi et landsdekkende
forhandlernett, hvor erfarne
konsulenter kan veilede og i
samarbeid med kunden, finne
de riktige lasningene

www.fcarkiv.no

moderne beslagsvarer, hoved-
sakelig av skandinavisk og tysk
opphav og design. Moderne og
tidlost.

www.beh.no

Lasesmeder, Elektroinstallate-
rer, Data/nettverksinstallaterer,
Systemintegraterer, Vaktsel-
skap, Elektrogrossister

www.teletec.n



Hisen fra administrasjonen

Et av temaene i
denne utgaven av
Lasesmeden er leer-
linger og rekruttering
til lAsesmed yrket.
Det er det et stort
behov for, noe vi

kan lese om i flere

av artiklene i denne
utgaven. En av NL
sine prioriterte opp-
gaver i tiden fremover
vil veere informasjon
ut til skoler og utdanningsinstitusjoner om lasesme-
dyrket. Dette blir et viktig prosjekt for oss a ta tak i. Pa
den ene siden ma vi informere om yrket ut til poten-
sielle nye lasesmeder, samtidig er det viktig at vare
medlemsbedrifter falger opp og bruker tid pa & ta inn
leerlinger i sine bedrifter. Alle medlemsbedrifter har ikke
mulighet til & ta seg av alle delene innen opplaeringen
og det er der Steinkjer VGS kommer inn som et ekstra
tilbud.

N& er det snart tid for Lasesmedtreff igjen (18.-
20.januar) - og vi har mange spennende kurs & tiloy.
Nytt av aret er Grunnleggende Datateknikk, Ny Norsk
Standard, Datasikkerhet og Grunnkurs i Kameraover-
vaking. | tillegg til tradisjonelle Idsesmed kurs er dette
viktige temaer i den elektroniske hverdagen til l&se-
smedene. En av vare samarbeidspartnere har na tak-
ket for seg etter mange ars godt samarbeid da blant
annet giennomferingen av messen pa Lasesmedtreff
krever for mye av deres ressurser. Vi benytter mulighe-
ten til & takke Sikkerhetsgrossisten for et meget godt
samarbeide i disse arene.

Journalist | Ladsesmeden

Geir Olsen

Ta gjerne kontakt med
béade tips og hint om
saker pa: geir.olsen@
go—-media.no

NL har som dere ser pd motsatt side fatt tre nye sam-
arbeidspartnere né i hast og vi ensker Finn Clausen
Arkiv Systemer, Lasesmedmester Hveding og Teletec
Connect hjertelig velkommen. De deltar pa messen pa
Lasesmedtreff i januar og vi ser frem til et godt samar-
beide i tiden fremover.

NL Arsmete er na satt opp lerdag 20.april pa Clarion
Hotel Oslo Airport. Mer informasjon far dere i egen NL
info.

..men for det braker los med Lasesmedtreff er det Jul

-og jeg ensker alle en riktig God Jul og et Godt Nytt
Ar — gleder meg til & se dere pa Lillehammer i januar!

Anne Line M. Sagbakken

4 )
Vi samarbeider med foreningen . .
T | TrioVing SIKKERHET
S8 & DESIGN
- ° ASSA ABLOY DORMA
NORSKE LASESMEDER
Samarbeidspartnere har valgt & IJE’@I‘IUE’diFIg =1 cardteCh
stotte NL for & anerkjenne det asesmedmester Hveding AS MONTHE AS
aktive arbeid foreningen gjor for & Boyesen-muntheno
fremme interessen for gode fysiske E D
sikringstiltak, og dens opplaering I k
og informasjon til sine medlemmer DORTEKNIKK AS lasproduksjon as FINN CLAUSEN
om riktig bruk og montering av Hi
utstyr og materiell. _
SELEXI A ingersoiirand
las og gitte
SIEMENS
Y [Noby a-s
MellerUndall SSS S I E D I_ E
STANSEfabrikken TELETEC :| UL S EC )
\. Wy
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Medlemsreqister NL

FINNMARK

Thermoglass A/S

Betongvn. 1, Pb. 2046, Elvebakken,
9507 ALTA

TIf. 78 44 36 80

Faks: 78 44 36 99

Epost: las@thermoglass.no

TROMS

Lasgruppen Tromse AS
Tromsaysundveien16, 9020
TROMSDALEN

TIf. 77 60 77 20

Faks: 77 60 77 21

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

Lasservice Nor AS
Mercurveien 6 PB 3006 , 9498
HARSTAD

TIf. 77 00 19 20

Faks: 77 00 19 21

Epost: post@laasnor.no

KABA MgllerUndall AS, avd Tromso
Storgt. 110, 9008 TROMSY

TIf. 06866, Faks: 77 68 82 83
Epost: firmapost@mu.no

NORDLAND

Halogaland Las & Sikkerhet AS
Industriveien 18, 8517 NARVIK
TIf. 76948081

Faks: 76948083

Epost: post@hls.no

Lassenteret Bode AS

Bankgt. 9 PB 1371, 8001 BODYJ
TIf. 755410 10

Faks: 7554 10 15

Epost: post@laassenteret.no

Lofoten Lasservice as
Havnegata 13

8372 GRAVDAL

TIf. 76 08 09 99
Faks: 76 08 23 20
www. lofotenlas.no

Nordland Lés & og Sikkerhet AS
Midtregate 4 Postboks 528,
8601 MO | RANA

TIf. 75 15 45 65

Faks: 75 15 45 56

Epost: nis@nls.no

NORD-TRONDELAG

Las & Sikring AS

Abel Meyersgt. 7,

7800 NAMSOS

TIf. 74 21 68 80 (1)

Faks: 74 21 68 81

Epost: firmapost@laasogsikring.no

P.A. Elektro AS

Asbjernsensgt 1,7650 VERDAL
TIf. 74 07 30 40

Faks: 74 07 17 50

Epost: paelektro@c2i.net

Las & Sikring AS

Sjofartsgata 5 Postboks 2131,
7708 STEINKJER

TIf. 74 21 68 80 (2)

Faks: 74 16 55 53

Epost: firmapost@
laasogsikring.no

26 /03.2012

SOR-TRONDELAG
Beslag-Consult A/S

Industriveien 57,

7884 TRONDHEIM

TIf. 72 89 67 60

Faks: 72 89 67 61

Epost: firmapost@beslag-consult.no

Lasgruppen Trondheim AS
Ladeveien 13, PB 327 Lade,
7440 TRONDHEIM

TIf. 73 80 65 50

Faks: 73 80 65 70

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

KABA MgllerUndall AS, avd.
Trondheim

Ingvald Ystgaardsvei 23
Postboks 4053 Angeltrea, 7457
TRONDHEIM

TIf. 06866

Faks: 73 89 30 01

Epost: firmapost@mu.no

System Sikring A/S

Kleebuvn. 138 Postboks 2998 ,
7438 TRONDHEIM

TIf. 73 82 07 30

Faks: 7394 53 10

Epost:
firmapost@systemsikring.no

MORE OG BOMSDAL
Laseservice Alesund AS
Roysegata 8B, 6003 ALESUND
TIf. 70 16 10 90

Faks: 70 16 10 91

Epost: atle@laseservice.no

More Beslag A/S
Brusdalsveien 169 PB 7707,
6022 ALESUND

TIf. 70 15 80 00

Faks: 70 15 80 01

Epost: post@morebeslag.no
www.morebeslag.no

Norsk Lasservice AS

Industriveien 13,

6517 KRISTIANSUND

TIf. 934 15 500,

Faks: 71 68 22 10

Epost: firmapost@norsk—lasservice.no

Norsk Lésservice AS

Fannestrandvn. 55,

6415 MOLDE

TIf. 93 41 55 00

Faks: 71 2517 99

Epost: firmapost@norsk-lasservice.no

Las & Sikkerhet
Nordmersveien 54, 6517
KRISTIANSUND

TIf. 71 68 55 88

Faks: 71 68 55 89

E-post: post@las-sikkerhet.no

SOGN OG FJORDANE

Stryn Lésservice AS,

@yane 4, 6770 NORDFJORDEID
TIf: 57 85 34 26 , Faks: 57 873024
E-post: geir@strynlaasservice.no

HORDALAND
Bergen Lésservice AS
Kollésen 1

5116 ULSET

TIf. 55 53 91 50

Faks: 55 61 99 63
Epost: mail@bnl.as

Lasgruppen Wilhelm Nielsen AS
Fabrikkgt. 3, Postboks 2497,
5059 BERGEN

TIf. 55 38 93 00

Faks: 55 38 93 01

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

Lasservice A/S

Pb 112 Midtun, 5828 BERGEN
TIf. 970 55 300,

Faks: 5522 77 51

Epost: stale@laasservice.no
Hjemmeside:
www.laasservice.no

KABA MgllerUndall AS avd. Bergen
Kanalvn. 54 Postboks 6105,

5892 BERGEN

TIf. 06866, Faks: 55 20 74 99 Daogn-
vakt: 913 80 655

Epost: firmapost@mu.no

ROGALAND

Lasgruppen Stavanger AS
Forusbeen 80 , 4033 FORUS
TIf. 51 9512 80

Faks: 51 95 12 81 elles
tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

Lasservice Haugesund AS
Karmsundgt. 176,

5527 HAUGESUND

TIf. 52 73 95 00

Faks: 52 7395 18

Epost: kjetil@laasservice.no

Marvik Service AS
Ullandhaugveien 25,

Postboks 223, 4001 STAVANGER
TIf. 51 84 90 50

Faks: 51 84 90 51

Epost: post@marvik.no

KABA MgllerUndall AS avd.
HAUGESUND
Rennesoygaten 12,

5537 Haugesund

TIf. 06866 , Faks: 52 75 44 01
Dagnvakt: 975 71 204

Epost: firmapost@mu.no

Sikring & Laseservice AS
Raglamyrveien 11 PB 2158,
5504 HAUGESUND

TIf. 5271 31 55

Faks: 52 71 32 05

Epost: trond.lewinsen@siklas.no

Sikring & Laseservice AS
Stavangervn. 36,

4313 SANDNES

TIf. 51 68 60 70,

Faks: 51 68 60 71
Epost: stig@siklas.no

Mellon

Zetlitzveien 2,4017 STAVANGER
TIf. 51 82 88 50

Faks: 51 82 88 59

Epost: post@mellon.no

AUST-AGDER

Fa. Arve Karlsen

Pb. 1630 Stoa,

4857 ARENDAL

TIf. 37 02 63 80,

Faks: 37 09 82 40

Epost: post@arvekarlsen.no

Ingvaldsen Léasservice
Haugbakken,

4993 SUNDEBRU

TIf. 37 1583 84

Faks: 37 15 86 07

Epost: lasservice@c2i.net

VEST-AGDER
Lasmonteren

Store Elvegate 1 B,
4514 MANDAL

TIf. 38 26 77 20

Faks: 38 26 77 21
Epost: k—klev@online.no

Norlock DB Montasje AS
Radhusgaten 55 PB 55
Posebyen,

4661 KRISTIANSAND
TIf. 3807 72 77

Faks: 38 07 72 99
Epost: post@norlock.no

Proffpartner Security avd.
Kristiansand

Fiskaveien 4, PB 684,

4621 KRISTIANSAND

TIf. 38 11 12 30

Faks: 38 11 12 39

E—post: etsystem@proffpartner.no

OPPLAND

Lasgruppen b&t AS
Kallerudsvingen 5 PB 1030,
2815 GJOVIK

TIf. 61 14 56 00

Faks: 61 14 56 01

Epost: firmapost@btlasservice.no

Lasgruppen b&t AS

Korgveien 33,

2619 LILLEHAMMER

TIf. 6124 7110

Faks: 6124 71 11

Epost: Lilehammer@btlasservice.no

KABA MgllerUndall AS
Ringveien 3, Viklundsenteret,
2815 GJOVIK

TIf. 06866, Faks: 61 13 61 01
Epost: firmapost@mu.no

KABA MgllerUndall AS
Storgt.136,

2615 LILLEHAMMER

TIf. 06866, Faks: 61 05 17 01
Epost: firmapost@mu.no

HEDMARK

Lasgruppen b&t AS
Midtstranda Postboks 4013,
2306 HAMAR

TIf. 62 55 34 00

Faks: 62 55 34 01

Epost: hamar@btlasservice.no

Lasgruppen b&t AS
Sidevegen 9A, 2211 Kongsvinger
TIf. 62 81 27 00

Las & Sikring AS

Svartbekkveien 85 Postboks 384,
2411 ELVERUM

TIf. 62 41 96 40

Faks: 62 41 96 49

Epost: firmapost@lassikring.no

KABA MallerUndall AS avd. Hamar
Grgnnegata 83

2317 HAMAR
TIf/06866/41527720

E post hamar@mu.no




OSLO

Access Las og Nokkel AS
Bergensveien 4B (Grorud Senter)
Postboks 123 Grorud, 0905 OSLO
TIf. 22 82 00 50

Faks: 22 82 00 59

Epost: post@hjelpjegvilinn.no

Aker Las og Nokkel AS
Brobekkveien 105 , 0682 OSLO
TIf. 07707, Faks: 22 65 48 00
Epost: post@akerlas.no

Eiendomssikring A/S

Stromsvn. 266,

Pb.51 Alnabru, 0614 OSLO

TIf. 23 28 81 00

Faks: 22 32 55 20
Epost:firmapost@eiendomssikring.no

Lasgruppen AS Oslo
Vitaminveien 1A

0485 OSLO

TIf. 22 95 58 00

Faks: 22 95 58 10

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post.oslo@lasgruppen.no

Lashuset Larsens Eftf. AS
Dronningensgt. 25, 0154 OSLO
TIf. 22 47 7575

Faks: 22 47 7570

Epost: post@laashuset.no

Proffpartner Security avd. Oslo
Kjelberggt.23, 0653 OSLO

TIf. 22 70 90 90

Faks: 22 70 90 80

Epost: post@lasmester1.no

Lasspesialisten AS

Forretning: Grefsenvn. 15 (Sandaker)
PB 4232, Nydalen, 0401 OSLO

TIf. 22 22 88 88

Faks: 22 22 78 78

Epost: post@22228888.no

Lassystemer AS

Tvetenvn. 164 Pb. 46 Tveita,
0617 OSLO

TIf. 22 27 26 80

Faks: 22 27 99 44

Epost: firmapost@laassystemer.no

KeyWest Las og Sikkerhet
Pilestredet Park 7 PB 7115
St.Olavsplass, 0130 OSLO
TIf. 22 1122 73

Faks: 22 1122 74

Epost: stig@keywest.no

Mortens Lasservice

Rugveien 15, 0697 OSLO

TIf. 908 65 670

Faks: 947 73 899

Epost: post@mortenslasservice.no

KABA MgllerUndall AS
Tvetenvn.152 , 0671 OSLO
TIf. 06866, Faks: 22 75 90 70
Doagnvakt: 32 20 23 00
Epost: firmapost@mu.no

KABA MollerUndall AS Avd,

Rolf A. Hemer A/S
Theresesgate 14 B, 0452 OSLO
TIf. 06866, Faks: 22 38 00 89
Dagnvakt: 23 20 31 30

Epost: post@hemer.no

Sikkerhet & Design AS
Sinsenvn. 4, 0472 OSLO
TIf. 22 04 07 50

Faks: 22 04 07 97
Epost: post@sogd.no

Oslo Las & Nokkelfix AS
Jens Bjelkesgt. 37, Pb. 2819
Tayen , 0608 OSLO

TIf. 22 68 15 88

Faks: 22 68 05 25

R. Nygaard AS Las og Nekkelservice
Storgata 33C 0184 OSLO, inngang
Bernt Ankersgate

TIf. 22 20 12 31

Faks: 22 2020 17

Epost: post@nygaard-las.no

Servicesentralen Las og Nokkel AS
Neuberggt. 21, 0367 OSLO

TIf. 22 60 60 60

Faks: 22 60 60 61

Epost: info@lasesmed.no

Nokas Teknikk AS

Alf Bjerckesvei 1, 0582 Oslo
Postboks 394 @kern, 0513 OSLO
TIf. 22 70 80 00

Faks: 22 70 80 99

Epost: firmapost.oslo@vaktservice.no

Vrrio Las & Nokkel AS

Chr. Krohgsgt. 2,

PB 9014 Grenland, 0133 OSLO
TIf. 2217 77 00

Faks: 22 17 88 00

Epost: mail@vrio.no

Nordic Security AS

Karoline Kristiansensvei 8

0661 OSLO

TIf. 67 900 200

Faks: 66823201

E—post: firma@nordic—security.no

AKERSHUS

Flexi Las & Gitter AS

Kveldroveien 4, 1407 VINTERBRO
TIf. 99 55 66 66

Faks: 64 97 77 03

Epost: post@flexisikring.no

Follo Las og Glass—sikring AS
Jernbaneveien 2, 1400 SKI
TIf. 64 87 69 70

Faks: 64 87 71 11

Epost: frank@follolas.no

Ingeborg Beslag og

Lassystemer AS

Industriveien 28, 2069 JESSHEIM
TIf. 63 93 69 20

Faks: 63 93 69 24

Epost: post@ibl.no

Karl Jensen AS

Nittedalsgt. 12, Pb. 176, 2001
LILLESTROM

TIf. 63 89 22 30

Faks: 63 80 05 70

Epost: roy@karliensen.no

Proffpartner Security avd. Asker
Billingstadsletta 14 Postboks 293,
1396 NESBRU

TIf. 66 77 81 00

Faks: 66 77 81 01

Myhre Las og Mek AS
Stasjonsveien 70 PB 66, 1482
NITTEDAL

TIf. 67 07 30 10

Faks: 67 07 30 20

Epost: salg@myhre-laas.com

Romerike Las-Service
Stromsveien 48/50,
2010 STREMMEN
TIf. 63 81 01 01

Faks: 63 80 20 54
Epost: post@rls.as

Trygge rom AS

Info-Rama Senteret Sandviksveien
184, 1337 SANDVIKA

TIf. 67 80 80 80

Faks: 67 80 80 90

Epost: kontor@tryggerom.no

KABA MollerUndall AS Avd.Baerum
Brynsveien 96, 1352 KOLSAS

TIf. 06866, Faks: 67 17 83 13
E-post: firmapost@mu.no

Bergheim Las & Port
Vestvollveien 8 Postboks 19,
2021 SKEDSMOKORSET
TIf. 64 83 01 30

Faks: 64 83 01 31

Epost: post@tekhandel.no

Follo Sikkerhetsservice AS
Osloveien 630,

1914 YTRE ENEBAKK

TIf. 64 2 66 50

Faks: 64 92 66 51

E-post: post@follosikkerhet.no

Proffpartner Security avd.
Larenskog

Skarersletta 10, 1473 LORENSKOG
tif: 67976410

Faks: 22 709080,

E-post: post@lasmester1.no

Bygg & Boligsikring AS
Sensterudveien 26

1412 SOFIEMYR

Telefon: 22006010

Faks: 66994549

Hjemmeside: www.bbsikring.no

Nokas Teknikk Romerike AS
Industriveien 25

2020 SKEDSMOKORSET
TIf. 02580

Faks: 63874145

QGSTFOLD

Holmens Eftf. Las og Nekkelservice
Pellygt. 32, 1706 SARPSBORG

TIf. 69 15 47 05

Faks: 69 15 47 05

Epost: holmens_eftf@hotmail.com

Lexow Léasservice AS
Jeloygaten 8 , 1532 MOSS
TIf. 89 20 60 80

Faks: 69 20 60 81

Epost: lexow@09070.com

Lasgruppen Fredrikstad AS
Stabburvn. 16 Pb. 154 Qstfoldhal-
len, 1662 ROLVSQY

TIf. 69 33 91 60, Faks: 69 33 91 70
Felles tif.nr.:09145

Epost: post@lasgruppen.no

Lasgruppen Fredrikstad avd Halden
Oscarsgt. 1, 1771 HALDEN

TIf. 69 18 78 58, Faks: 69 18 78 59
Felles tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

Lasguppen AS, avd. Moss
Ekholtveien 114, 1522 MOSS

TIf. 69 26 70 10, Faks: 69 26 90 70
Felles tif.nr.: 09145

Epost: post.moss@lasgruppen.no

Nokas Teknikk AS, avd.@stfold,
Moreneveien 1, 1859 SLITU

TIf 69 84 54 90, Faks: 69 11 44 01
E-post: firmapost@vaktservice.no

BUSKERUD

Brann & Lasservice AS

Henengt. 25, 3513 HONEFOSS

TIf. 32 12 45 40 - Faks: 32 12 05 90
Epost: brannoglaas@online.no

Byggsikkerhet AS
Hermann Foss gt. 3,
3611 KONGSBERG

TIf. 32 7310 93

Faks: 32 73 10 87

Epost: tostenb@online.no

Eiker Lasservice AS
Sundmoen Naeringsomrade,
3301 HOKKSUND

TIf. 32 75 50 90

Faks: 32 75 50 91

Epost: post@els.no

Lasgruppen AS Drammen
Nedre Storgt 37,

Pb. 454, Brakeroy,

3002 DRAMMEN

TIf. 32 80 98 00

Faks: 32 80 98 50—

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post@lasgruppen.no

KABA MgllerUndall AS
Hamborggt. 21 PB 3634,
3007 DRAMMEN

TIf. 06866, Faks: 32 89 05 60
Dagnvakt: 32 20 23 00
Epost: firmapost@mu.no

VESTFOLD

KABA MallerUndall AS
Klinestadmoen 9,

3241 SANDEFJORD

TIf. 06866, Faks: 33 43 00 35
Epost: firmapost@mu.no

Lasesmeden Larvik AS
Haraldsgate 6, 3256 LARVIK
TIf. 33 13 93 93,

Faks: 33 13 93 99

Epost: arne@lasesmeden.no

Lasgruppen AS Sandefiord
Nedre Movei 4,

3215 SANDEFJORD

TIf. 33 42 87 20,

Faks: 33 46 10 26

Felles tif.nr.: 09145

Epost: post.sandefiord@
lasgruppen.no

Vakt Service Teknikk Vestfold AS
Kilengt.10 , 3117 TONSBERG
TIf. 33 00 34 80

Faks: 33 00 34 81

Epost: post@vstv.no

TELEMARK

Brann-og sikringservice AS
Gimlevn. 1, 3915 PORSGRUNN
TIf. 35 55 46 33

Faks: 35 55 30 30

Epost: lasesmed@
brann-sikringservice.no

Las og Beslag AS
Ulefossveien 40, 3730 SKIEN
TIf. 3552 79 90

Faks: 35 52 79 91

Epost: post@laasogbeslag.no

KABA MallerUndall AS avd. Skien
Ulefossveien 24

3730 SKIEN

TLF 06866/35533500

Epost:
bjorn.harald.hagen@kaba.com
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